
 
  

GENERACIÓN IDEA DE NEGOCIO 
 

 

 

 

La idea de negocio elegida para llevar a cabo el proyecto empresarial. 

La idea de negocio es el producto o servicio que se quiere ofrecer al mercado, expresado a 

través de sus características más relevantes. 

Una forma estructurada de definir la idea de negocio se realiza conforme a 4 conceptos: 

-Producto central: definición en la que se engloba la idea de negocio. 

-Producto aumentado: cada bien o servicio asociad a la idea de negocio. 

-Valor añadido: elemento diferenciador. 

-Utilidad: solución que el negocio reporta a los clientes. 

 

¿Es una idea posible y realista? ¿Por qué? 

La idea de negocio debe satisfacer una demanda del mercado. 

¿Cuáles son los principales motivos que os llevan a crear la empresa?  

Algunos de los ejemplos de motivación para llevar a cabo el proyecto: 

a) Motivaciones personales: 

Autorrealización. Entendida como la satisfacción que supone trabajar en una actividad que 

nos gusta. 

Reconocimiento social. 

Tradición 

Personalidad; independencia, autonomía o capacidad ara el mando son rasgos que 

impulsan la creación de empresas. 

b) Motivaciones materiales: 

Oportunidad de negocio con buenas perspectivas económicas. 

Autoempleo. 

Renta; incrementar o mantener los ingresos. 

 

¿A quién va dirigida la idea de negocio?  

Clientes potenciales→ empresas, particulares. 

 

¿Qué recursos o factores productivos se van a usar en la empresa? 

Se enumeran los necesarios para comenzar la actividad añadiendo una breve descripción 

con una pequeña descripción.  

 


